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Atraer clientes

Actualmente, el mercado se caracteriza por tener una
competencia muy fuerte, lo cual hace que empleemos
distintos recursos a fin de poder hacer que los clientes
lleguen a nuestra tienda.

Una de las maneras de hacerlo es distinguirnos de la
competencia y por ello tenemos que hacer una
publicidad enfocada en atraer al cliente.

Una buena presentación de nuestra marca y de nuestros
productos permite que el posible comprador entre en
nuestra tienda.













Diferenciar Productos

La diferenciación del producto es de vital importancia
para cualquier empresa. Aquí se incluye diferencias
físicas y reales, pero también las percibidas, este último
puede ser adquirido a través de la publicidad.

La diferenciación del producto puede ser de corta

duración, por lo tanto es importante el mostrar tu

producto de una manera e impactante.

Una buena presentación de nuestro producto permite

que el posible cliente se decante por éste.













Aumentar ventas

La importancia del vendedor en el
proceso de venta,
es un punto muy importante.

Sin embargo, no tenemos que
olvidar otros factores como el
ambiente, la iluminación o 
la decoración.

Es importante crear un ambiente
acogedor,a la vez que informas al
clientede los productos que se
ofrecen.





iHaz click 
aquí para 
ver la 
animacíon!

https://www.dropbox.com/s/0par1t1vrsjyfnz/BAT%20BLUBERRY-RETAIL.avi?dl=0



